
P.U.M.A.
(Procurement Union Management Activity)

“Insieme per crescere in professionalità e competenza”

Strumento nuovo per “aggredire” un mercato difficile.

Cercare … trovare … e formare un gruppo di persone,
stimolate dalla voglia comune di crescere in

professionalità e competenza, che mettendo a
disposizione le proprie esperienze personali e di lavoro

su aree ed argomenti comuni, siano il “carburante
innovativo”  per far crescere il livello delle attività e

delle professionalità e dei risultati.

Cosa è il P.U.M.A.

Il PUMA non è un seminario o un workshop in cui il
partecipante svolge un ruolo passivo o parzialmente
attivo, perché gli argomenti vengono scelti dagli stessi
partecipanti in funzione degli interessi comuni. I
Partecipanti mettono reciprocamente a disposizione
la propria professionalità ed esperienza in cambio di
quella dei Colleghi, pertanto agli incontri si avrà
l’opportunità di confrontarsi con colleghi che ogni
giorno fanno il nostro lavoro ed affrontano i nostri
problemi … lo scambio di idee e metodologie
organizzative strutturate spesso già applicate potranno
farci crescere “creando e scambiando” cultura ed
aumentando i contatti .. diventando i protagonisti di
un’attività stimolante.

L’invito è rivolto a:

Direttori Acquisti

Responsabili Acquisti

Material Manager

Direttori Operativi

Senior Buyer

Quota di partecipazione
Soci Adaci: Gratuita
Non Soci: 150,00 euro
la quota comprende parcheggio, materiale didattico e
buffet di lavoro.

Pagamento: la quota di partecipazione dovrà essere
versata in anticipo all’ADACI Viale Ranzoni, 17 -
20149 MILANO con bonifico bancario su Banca
Popolare Commercio e Industria Ag. 42 - Via Dolci,
1 - 20149 MILANO c/c 241/1 - ABI 5048 - CAB 01616.2
oppure tramite bollettino di c/c postale (n. 55370209
intestato ad ADACI) oppure tramite assegno non
trasferibile (chiedere modalità).

Come causale riportare iscrizione a P.U.M.A. ADACI
- Sez. Toscana ed Umbria.

Eventuali rinunce dovranno essere comunicate entro
il venerdì precedente. Per rinunce pervenute oltre
tale data non sarà rimborsata la quota d’iscrizione.

I lavori si svolgeranno nel cuore della Toscana dove
l’arte, la storia il paesaggio ... si incontrano creando
un tuttuno di insolita bellezza.

Il versamento della quota di partecipazione
permetterà di partecipare a tre riunioni del P.U.M.A.
organizzate dalla ADACI  Sez. Toscana ed Umbria.

A chi, avendone i requisiti fosse interessato ad
associarsi all’ADACI, ricordiamo che le modalità
di iscrizione e il relativo importo sono disponibili

su www.adaci.it

Hotel Ristorante Castelvecchio - Via Castelvecchio 9/11
San Miniato (PI) - Tel. 057.484033 Fax 0571.485175

Perchè partecipare
II partecipanti ad ogni Gruppo ricevono, costantemente
aggiornato, l’elenco e l’indirizzo di posta elettronica
dei colleghi questo per facilitare i contatti e gli scambi
di esperienze  per rimanere in rapporto diretto in ogni
momento. A chi partecipa si offe infine un’opportunità
che non può realizzarsi diversamente: quella di
confrontarsi sul terreno professionale con Colleghi di
realtà aziendali similari, che frequentano i medesimi
mercati, in un dialogo che allarga gli orizzonti, favorisce
l’analisi dei propri comportamenti e induce crescita e
visione manageriale delle problematiche lavorative
nell’ottica aziendale.

Argomenti trattati
Il controllo delle attività di acquisto e le metodologie
di applicazione sono fattori strategici e determinanti
nell’organizzare un ufficio acquisti efficiente ed efficace.
Si valutano le novità offerte dal mercato, si comunicano
esperienze, si confronta l’efficacia delle nuove
tecnologie e strumenti commerciali, si parla di strutture
e modelli organizzativi, di clausole contrattuali critiche
o innovative, si commentano i servizi più diffusi. Lo
scambio di informazioni sull’andamento dei prezzi, dei
prodotti e delle previsioni, permette di acquisire dati
importanti sulle fonti, fornitori, nuovi mercati e servizi.
Occorrendo, si fanno intervenire degli esperti specialisti
su problemi che interessano il Gruppo.



Associazione Italiana
di Management degli Approvvigionamenti

Sezione Toscana ed Umbria

San Miniato (Pisa)
VILLA SONNINO

Via Castelvecchio, 9/11

P.U.M.A.

Procurement Union
Management Activity

Insieme per crescere
in professionalità e competenza

SERIGRAFIA - ADESIVI PUBBLICITARI ED INDUSTRIALI IN PVC

Via Torino, 12 - 56010 VICOPISANO (Pisa)
Tel. 050.799477 - Fax 050. 796931

E-mail: tip.mserra@tin.it

TIPOGRAFIA - LITOGRAFIA

Modulo Adesione P.U.M.A.

Nome:

Cognome:

Azienda:

Qualifica:

Indirizzo:

Settore:

Indirizzo Azienda:

Telefono:

Fax:

e-mail:

Firma:

Quale impegno si richiede all’iscritto
IL PUMA si articola in riunioni ristrette, patrocinate da ADACI, tra
Executive Buyer (direttori e/o responsabili), che operanti nella Area
Acquisti anche di aziende diverse come caratteristiche e prodotto. Il
progetto può avere successo solo se i Partecipanti vi contribuiscono
scambiando valore ed utilità professionale: l’unico impegno vero per
il Partecipante al Progetto PUMA, è quello di parteciparvi effettivamente
e continuativamente, con l’apporto della propria esperienza. La valenza
positiva del Gruppo è funzione diretta della partecipazione a più voci
e della sua continuità. Le informazioni e le opinioni espresse, le
documentazioni fornite rimangono riservate.

Quali sono gli argomenti interessati
Sono quelle che i Partecipanti al PUMA hanno richiesto o richiederanno,
che interessano i buyers e le altre funzioni che influenzano
l’approvvigionamento. Inizialmente gli argomenti avranno interesse
non merceologico ma trasversale per non limitare gli interessi ad un
settore specifico. Gli argomenti iniziali saranno inerenti alle parti
comune della nostra professione: Metodologie di organizzazione e
gestione dell’ufficio acquisti; La definizione del budget di acquisto;
Come realizzare un efficace ed efficiente sistema di controllo delle
attività dei buyer; Come valutare i fornitori e progettare un Vendor
Rating da utilizzare per ottenere i migliori risultati per l’azienda; Come
costruire un contratto di Global Service e/o di Outsourcing su attività
core business  e di basso profilo; La gestione dei Servizi  Generali
e/o di Manutenzione; La gestione dei magazzini e delle scorte; L’utilizzo
del Marketing di Acquisto; contratti di Facility Management; La gestione
del procurement dei materiali e servizi indiretti: telecomunicazioni,
energia, piattaforme informatiche, marketing, promozione, business
travel e parco automezzi, e relativi contratti tipo. I partecipanti hanno
la possibilità di scambiarsi testi contrattuali tipo, e testi di clausole
critiche, che contribuiscono ad alimentare il Database contrattuale
dell’Associazione, ad uso dei Soci.
Successivamente il PUMA potrà per settori specifici suddividersi in
gruppi di lavoro focalizzati a progetti sempre più operativi: Meccanica:
metalli, lavorazioni, trattamenti; servizi alla produzione. Monitoraggio
dei prezzi di una serie di materie prime di base, semilavorati e servizi.
Componentistica: prodotti e mercati, tradizionali ed emergenti, dei
componenti elettronici ed elettromeccanici. Monitoraggio di alcune
materie prime di base e servizi, alcuni dei quali in confronto al settore
meccanico. Chimico: mercati dei prodotti chimici industriali, siano
esse commodities che materie prime della chimica secondaria, e dei
servizi correlati: trasporto, smaltimento, confezionamento. Monitoraggio
di alcune materie prime base e imballi. Farmaceutica: materie prime,
principi attivi e materiali complementari per l’industria farmaceutica;
risk analysis; materiali.

Come ci si iscrive
Chiunque può iscriversi quello che conta è avere i requisiti e le
competenze giuste ma sopratutto l'impegno a partecipare e la voglia
di acquisire e scambiare conoscenza e competenza in un contesto
professionale e associativo.
Per iscriversi basta una e-mail a sez.toscana@adaci.it.
Le adesioni sono prese in considerazione nell'ordine cronologico con
cui sono ricevute. Il calendario, in linea di massima bimestrale, è
fissato dal gruppo.

Si autorizza il trattamento dei dati personali in conformità

alle disposizioni della legge n. 675/96.


